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Girisimcinin gercek riski: hizli yanlis
Girisimcinin sorunu tretim hizi degil. Sorun, dogru seyi liretip Giretmedigini bilmemek.

Yapay zeka lretim hizini gercekten artiriyor: bir glinde landing page, bir saatte on ilan metni, bir haftada
calisan bir prototip. Ama bu hiz, yanlis yone gidiliyorsa yanlisa daha hizli varmak demek.

NEDEN BU TUZAK ESKiSINDEN TEHLIiKELi

Eskiden yanlis Grlin yapmak pahaliydi ve yavasti; bu yavaslik bir glivenlik agiydi. Aylar stiren
gelistirme boyunca insanlar konusuyor, itiraz duyuluyor, fikir degisiyordu. Simdi o slre haftalara indi

— ve o haftalarda kimseyle konusulmuyor. Glvenlik agi kalkti, yerine bir sey konmadi.



iki tir hiz

Uretim hizi Ogrenme hizi
Olciisii Haftada kag sey yaptin Haftada kac varsayimini ¢lrittiin
Yapay zeka etkisi Cok yuksek Yiksek — ama kimse kullanmiyor
Yanlis yondeyken Zarari bayatur Yonu dizeltir

Bu rehberin tamami ikinci situn tGzerine kurulu.

Siralama: once dogrula, sonra liret

Yapay zekayi girisimde kullanmanin dogru sirasi su:

Asama Soru Yapay zekanin isi

1. Anlama Bu sorun gercekten var mi, kimde var Gorlsmeleri sentezlemek, ortinti bulmak
2. Konumlandirma Neden biz, neden simdi Rakip sokiim, itiraz haritasi

3. Test Para verir mi Teklif metni varyantlari, landing

4. Uretim Nasil yapariz Prototip, icerik, operasyon

Cogu girisimci dordiincli asamadan basliyor ¢linkl orada yapay zekanin etkisi en goriinir. Oysa ilk ¢
asamada kullanilan yapay zeka, dérdiincisinin bosa gitmesini engelliyor.

Gorlismeyi yapmak: sinyal ile nezaketi ayirmak

Sentezden once gorismenin kendisi geliyor ve girisimcilerin cogu burada ayni hatayi yapiyor: fikrini anlatip
tepki 6lciiyor. Bu gorisme degil, sunum. Ve insanlar sunuma nezaketle cevap veriyor.



Yanlis soru / dogru soru

Sorma Bunu sor Neden

"Boyle bir trlin olsa kullanir "Bu isi en son ne zaman yaptiniz, nasil Gelecek tahmini degersiz; gecmis
miydiniz?" yaptiniz?" davranis veri

"Bu sorun sizi rahatsiz "Bu ylizden en son ne zaman bir sey Rahatsizlik ucuz; davranis degisikligi
ediyor mu?" degistirdiniz?" pahali

"Ne kadar dderdiniz?" "Su an bunun igin ne éduyorsunuz — Varsayimsal fiyat hep ylksek ¢ikiyor

para, zaman, kisi?"

"Su ozellik olsa iyi olmaz "Bu iste sizi en ¢ok ne yavaslatiyor?" Ozellik sorusu icat ettiriyor; problem

miydi?" sorusu hatirlatiyor

"Fikrimi begendiniz mi?" (hi¢ sorma) Nezaket cevabi alirsin ve onu sinyal
sanirsin

EN YAYGIN YANILGI

"On kisiyle konustum, hepsi cok begendi." Bu climle bir dogrulama degil. Begenmek bedava;
davranis degistirmek pahali. Gercek sinyaller sunlar: para 6demeyi teklif etmek, bir sonraki gériisme

icin takvim agmak, seni baskasina yonlendirmek, mevcut ¢6zimiini sana gostermek.

Sinyal dlcegi
Ne oldu Sinyal giicii
On 6deme yapti ya da sézlesme imzaladi Cok giiclii
Kendi verisini/hesabini acti, birlikte denediniz Gugli
Bir sonraki gortisme igin takvimine yer verdi Gugli
Baska birine yonlendirdi Orta
Mevcut ¢ozUminln acisini ayrintili anlatt Orta
"Harika fikir, kesinlikle lazim" dedi Yok
"Cikinca haber ver" dedi Yok

Yapay zekanin gériismedeki dogru rolii

Gortsmeyi model yapmiyor — sen yapiyorsun. Modelin g isi var:



Oncesinde: soru listeni elestirtmek. "Bu sorulardan hangileri yénlendirici, hangileri gelecek tahmini
istiyor?"

Sirasinda: hicbir sey. Not tut, dinle.

Sonrasinda: notlari séylenenlerve senin cikarimlarin diye ikiye ayirttirmak. Bu ayrim, dogrulamanin
tamami.

SORU LISTESI DENETIMI

Asagidaki goriisme sorularini elestir:

Hangileri yodnlendirici (cevabi ima ediyor)

Hangileri gelecek tahmini istiyor (degersiz)
Hangileri gecmis davranisi soruyor (degerli)
Hangi onemli soru eksik

Yeni bir liste yazma. Mevcut listeyi isaretle.

Sorular: [liste]

Miisteri gorlismelerini sentezlemek

Girisimciler gérisme yapiyor ama ¢ogu notlarini hic okumuyor. On bes gériisme yapiliyor, hafizada kalan (¢
tanesi karar veriyor — genelde en son yapilanlar veya en ¢ok hosa gidenler.

Yapay zekanin burada yaptigi is siradan ama degerli: on bes ham notu tek seferde okuyup 6riintli cikarmak.

GORUSME SENTEZI

Asagida [n] misteri gorismesinin ham notlari var.

Sunlari c¢ikar:

1. Kag¢ kiside hangi sorun ge¢ti — sayiyla ("15 kisiden 9'u")
. Kullandiklari KENDI kelimeleri (benim tarif ettigim degil)
. Su an bu sorunu nasil ¢odzlyorlar
. Hangi konuda birbirleriyle celisiyorlar
. Benim duymak istedigim ama aslinda sbéylenmemis olan ne

Yorum katma. Notlarda gecmeyen bir sey yazma.

Emin olmadigin yerde "notlarda net degil" yaz.

Notlar: [notlar]




BESiNCi MADDE NEDEN ORADA

"Benim duymak istedigim ama séylenmemis olan" sorusu, dogrulama surecinin en degerli parcgasi.
Girisimciler goriismelerden kendi hipotezlerini onaylayarak ¢ikma egiliminde. Bu soru, modeli senin
tarafinda degil verinin tarafinda tutuyor.

Kendi kelimeleri neden onemli

Misterinin sorunu tarif ederken kullandigi kelimeler, sonraki tiim pazarlamanin hammaddesi. Sen "slirec

verimsizligi" diyorsun, miisteri "aksam 8'de hala Excel'deyim" diyor. Ikincisi satar.

Rakip sokim analizi

Rakip incelemesi genelde 6zellik listesi karsilastirmasina donlyor ve ise yaramiyor. Faydali olan sey, rakibin
kimi sectigini ve kimi feda ettigini gormek.

RAKIP SOKUM

Su rakibin web sitesi metni ve fiyatlandirmasi asagida.

Cikar:
Kime satiyorlar (metinden anlasilan, iddia ettikleri degil)
Hangi sorunu ¢o6zdiklerini soyliyorlar

Neyi kasten YAPMIYORLAR (kapsam disi biraktiklari)
Fiyat yapisi neyi ima ediyor (kim icin tasarlanmis)
Metinde savunduklari en zayif iddia hangisi

Sonunda: bu rakibin memnun edemedigi miisteri tipi kim?

Metin: [rakip metni]

Son soru isin 6zU. Rakibin memnun edemedigi musteri tipi, senin ilk pazarin olabilir — ¢link(i orada rekabet

yok, talep var.

Itiraz haritasi

Satis gorismelerinde duyacagin itirazlari 6nceden bilmek, hem Griini hem metni diizeltiyor. Bunu tahmin
etmek yerine iiretebilirsin.



ITIRAZ HARITASI

Sunu satiyorum: [teklif, fiyat, kime]

Bana katilma. Bu teklifi duyan birinin aklindan gececek
itirazlari lret. Her itiraz igin:

- Itirazan altindaki gercek endise ne

- Bu itiraz Grindn md, metnin mi, fiyatin mi sorunu

- Uriini degistirmeden verilebilecek cevap var mi,
yoksa Urin mi degismeli

En rahatsiz edici olanlari da yaz, kibarlik yapma.

Uciincli madde en kiymetlisi: bazi itirazlar metinle ¢dziiliir, bazilar Griiniin kendisi yanlis oldugu icin cikar.
Ikisini ayirmak aylar kazandirir.

PESTEL: dis cevreyi haritalamak

Girisimcilik mifredatlarinda yerlesik bir cerceve var ve yapay zekayla birlestiginde gercekten hizlaniyor:
PESTEL. Dis cevreyi alti baslikta tariyor.

Harf Alan Girisimci icin asil soru

P Politik Devlet politikasi, tesvik, kamu alimi bu isi kolaylastiryor mu zorlastiriyor mu
E Ekonomik Musterinin butgesi hangi yonde hareket ediyor

S Sosyal Davranis gercekten degisiyor mu, yoksa anket cevabi mi

T Teknolojik Bu isi buglin mimkdn kilan sey ne, yarin gereksiz kilacak sey ne

E Cevresel Kaynak, lojistik, srdUrdlebilirlik baskisi var mi

L Yasal Hangi mevzuat bagliyor; izin, lisans, veri yikimlaltgi var mi

YAPAY ZEKAYI PESTEL'DE NASIL KULLANMALI — VE NASIL KULLANMAMALI

Kullan: Her baslik icin "hangi sorulari sormaliyim" listesi ¢cikartmak. Model, senin aklina gelmeyen
soru kategorilerini iyi buluyor.

Kullanma: Basliklarin cevaplariniyazdirmak. Ozellikle yasal maddeler, tesvik programlari ve pazar
blyukliglu rakamlari — model bunlari son derece inandirici bicimde uyduruyor. Cevaplari resmi
kaynaktan sen bulacaksin.




PESTEL SORU URETICI

[Ulke/pazar] pazarinda [is fikri] icin PESTEL analizi

YAPMA. Bunun yerine, her baslik altinda benim arastirmam
gereken 4 soruyu yaz.

Sorular somut ve cevaplanabilir olsun ("pazar blyik mi"
degil, "bu Urlini kac isletme satin alabilecek bitceye
sahip ve bunu hangi kaynaktan 6grenebilirim").

Her soru icin: cevabi nereden bulabilirim (kurum, kaynak tipi).

Rakam, mevzuat maddesi veya tesvik adi UYDURMA.
Bilmiyorsan "arastirilacak" yaz.

Yasal baslik neden ayri onemli

Tirkiye'de bir girisimin en sik carptigl duvar teknik degil, izin ve mevzuat. Gida, saglik, finans, egitim,
tasimacilik ve veriigsleyen her is igin ayri bir diizenleme katmani var. Modele "bu is icin hangi izinler gerekir"
diye sorarsan bir liste alirsin — ve o listenin dogrulugunu kontrol etmedigin slirece o liste bir varsayimdir,
bilgi degil.

Is modeli tuvali — yapay zekayla nasil doldurulur

Business Model Canvas, girisimcilik diinyasinin ortak dili: is modelini dokuz kutuda anlatiyor. Yapay zeka

burada iki ise yariyor — ve bir ise kesinlikle yaramiyor.



Kutu

Miisteri

segmentleri

Deger Onerisi

Kanallar

Miisteri iligkileri

Gelir akiglar

Ana kaynaklar

Ana faaliyetler

Ortaklar

Maliyet yapisi

Model ne yapabilir

Olasi segment listesi Uretir

Farkli ifade bicimleri dener

Kanal secenekleri ve tipik maliyet
kalemleri

Iliski modeli 6rnekleri
Fiyatlandirma modeli segenekleri
Gerekli kaynak listesi

Silreg iskeleti

Ortaklik tipleri

Maliyet kalemi kontrol listesi

Ne yapamaz

Hangisinin gercek oldugunu bilemez

Degerin gercekten hissedildigini
dogrulayamaz

Senin pazarindaki gercek dontsim orani

Misterinin ne kadar ilgi bekledigi
Odeme isteginin gercek seviyesi
Sende gercekten olan

Hangisinin zor oldugu

Kimin gercekten evet diyecegi

Gergek rakamlar

Cikarim: Sag sttunun tamami ayni seyi soyliyor: model secenekleri Giretiyor, gercegi (iretmiyor. Tuvali
modelle doldurmak bir saat sirtyor; ama doldurulmus tuval bir is modeli degil, bir varsayim listesi. Degeri
de tam olarak bu — test edilecek varsayimlari hizlica gériintr kiliyor.

TUVALTI VARSAYIM LISTESINE GEVIRME

Asagidaki is modeli tuvalini doldurdum. Simdi onu
bir varsayim listesine cevir.

Her kutu igin:
- Bu kutuda yazan sey dogru olmasa is modeli ¢Oker mi
- Bu bir olgu mu, yoksa benim tahminim mi

- Tahminse: en ucuz nasil test edilir (para ve giin olarak)

Sonra hepsini su siraya diz:

"yvanlissa en cok zarar veren" + "en ucuz test edilen" oénce.

Tuval: [dokuz kutu]

Son satir, bu rehberin en pratik cliimlesi. Girisimciler varsayimlarini genelde en kolay test edilenden
baslayarak siniyor. Dogru sira ise en éldiiriicii olandan baslamak — ¢linki orada ¢ikacak "hayir" cevabi,

diger tim testleri gereksiz kiliyor.



Uretim asamasi: nerede gercekten hizlanirsin

Dogrulama bittiyse Uretim asamasinda yapay zeka ciddi bir kaldirag. Ama her yerde degil.

is Kazang Neden

Landing page metni varyantlari Yiksek Cok sayida alternatif hizli Uretilir, test edilir
icerik iiretimi ve yeniden kullanim Yiksek Tekrar eden yapi, dogrulamasi kolay
Musteri destegi hazir cevaplari Yiuksek Sorular tekrar ediyor

Prototip / teknik yapi Orta Hizli ama denetim yiiki yliksek

Pazar blyukligi tahmini Negatif Model rakam uydurur, dogrulanamaz

Fiyat belirleme Negatif Senin pazarini bilmiyor; veriyle belirlenir

PAZAR BUYUKLUGU TUZAGI

"Tarkiye'de bu pazarin blyikligl nedir" sorusuna model gayet inandirici bir rakam verir. O rakam
blytk olasilikla uydurmadir — ve sen onu yatirirmci sunumuna koyarsan, ilk soruda ¢coker. Pazar
blyukligl, kaynagl gosterilebilen veriyle hesaplanir.

MVP: neyi insa etmeyecegine karar vermek

Yapay zeka, Urin gelistirmeyi ucuzlatti — ve bu, girisimci igin iyi haber oldugu kadar tehlikeli bir haber.
Gunku inga etmenin ucuzlamasi, inga etme kararinin kolaylagsmasi anlamina geliyor.

YENI TUZAK: CALISAN AMA GEREKSiz URUN

Eskiden bir Girlinli inga etmek aylar stirdigi icin girisimci en azindan disiinmek zorundaydi. Buglin bir
hafta sonunda galisan bir Griin ¢ikabiliyor. Sonug: dogrulanmamis fikirlerin daha hizli ve daha ikna

edici bicimde insa edilmesi. Elinde calisan bir triin olmasi, ona ihtiyac oldugunu géstermiyor.




MVP karari: li¢ soru

Soru Cevap hayirsa

Bu Griinl bugitin kullanacak, adini bildigim en az bes kisi var mi Insa etme — &nce o bes kisiyi bul

Onlar bugiin bu isi nasil yapiyor ve bu ne kadar aci veriyor Insa etme — aci yoksa ¢oziim satilmiyor
Uriin olmadan bu degeri elle verebilir miyim Evet ise: once elle ver

Uciincii soru en giicliisii. Degeri elle verebiliyorsan, (iriinii insa etmeden énce miisteri bulabilir, fiyat test

edebilir ve gercek talebi gorebilirsin. Uriin, o talebi 6lcekleyen sey — talebi yaratan sey degil.

Yapay zekanin MVP'de dogru yeri

Dogru kullanim Yanlis kullanim

Elle verdigin hizmeti hizlandirmak Kimsenin istemedigi 6zelligi insa etmek
Gorlisme notlarini sentezlemek Musteri yerine model goriistiine dayanmak
Arayliz ve metin taslaklari Uriin kararini modele verdirmek

Teknik secenekleri karsilastirmak Dogrulanmamis kodu Uretime almak
Rakip ve kaynak taramasi Pazar biyulkligi rakami uydurtmak

Cikarim: Yapay zeka MVP asamasinda hizlandiriciolarak dogru, karar verici olarak yanlis. Ve modelin
yagcilik egilimi burada ozellikle tehlikeli: fikrini anlatip "sence mantikli mi" diye sordugunda alacagin olumlu
cevap, bir pazar sinyali degil.

Maliyet disiplini

Girisimcilikte yapay zek& maliyeti hizla gériinmez bigimde biiyiiyor. Uc kural:
Sabit aylik licretli aragla basla. Kullanim basina lcretlendirme, deneme asamasinda 6ngoriilemez
fatura Uretiyor.

Ucretsiz katmanla dogrula, iicretliyle 6lcekle. Bir isin {icretsiz siirimde calismiyorsa, {icretlisi genelde
onu kurtarmiyor.

Her ay abonelik listeni gozden gecir. Girisimlerde en sik gorilen sessiz gider kalemi, bir kez denenip
unutulmus arag abonelikleri.



Kurucu tek basinaysa: yapay zeka ortak degildir

Tek kurucular icin yapay zekanin en cazip vaadi "artik yalniz degilsin" hissi. Bu his gergek bir ihtiyaci

karsillyor —ama bir tuzagl da beraberinde getiriyor.

Ortagin yaptig Model yapabilir mi

Fikrine gercekten itiraz etmek Hayir — yagcilik egilimi var, istesen bile tam karsina gegmiyor
Riski seninle paylasmak Hayir

Agini agmak, kapi agmak Hayir

Sen yanilirken israr etmek Hayir — sen israr edersen geri adim atiyor

Dustinmeni hizlandirmak Evet

Yalnizligin verdigi ttkanmayi agmak Kismen

Cikarim: Model bir diistinme araci, bir muhatap degil. Tek kurucunun asil ihtiyaci olan sey — kendisine
gercekten "hayir" diyebilecek bir insan — model tarafindan kargilanmiyor ve karsilaniyormus gibi
hissettirdigi icin aramayi erteletiyor.

Yalniz kurucu i¢in ¢ pratik

Ayda bir kez fikrini bir insana anlat. Danisman, mentor, baska bir kurucu. Modelin veremedigi tek sey
bu: gercek itiraz.

Modele karsi savunucu rolii ver. "Bu fikri savun" degil, "bu fikrin basarisiz olacag (i¢ senaryoyu yaz" de.
Fikri sahiplenmeden sor.

Karar giinliigii tut. Hangi karari neden verdigini yaz. Iki ay sonra okudugunda, hangi kararlarin gercek
veriye hangilerinin bir sohbete dayandigini géreceksin.



KARAR GUNLUGU - TEK GIRIS

Neye dayandzi:

Misteri gorlismesi (kag¢ kisi: _

Gercek satis/odeme verisi
Rakip incelemesi
Kendi sezgim
Yapay zeka ile konusma
Bu karar yanlissa ne zaman anlarim:
Geri donlis maliyeti:

Uciinci kutu isaretlendiyse karar saglam. Sadece son iki kutu isaretliyse karar bir varsayim — ve bunu iki ay
sonra hatirlamak, girisimin en degerli aliskanliklarindan biri.

Kendini kandirma tuzaklari

Dil modelleri uyumlu olmaya egilimlidir. Fikrini sordugunda genelde begenir. Bu, girisimci i¢in 6zellikle
tehlikeli clinkli zaten onay ariyorsun.

Uc tuzak ve panzehiri

Tuzak 1 — Onay arayan soru

"Bu fikir iyi mi?" diye sorarsan iyi oldugunu séyler. Soruyu tersine cevir:

PANZEHIR

Su fikri degerlendirme. Bunun yerine:

Bu fikrin basarisiz olmasinin en olasi 5 sebebini yaz.

Her sebep icin, bunun dogru olup olmadigini nasil

test edebilecegimi soyle.

Tuzak 2 — Sentetik miisteri

Modelden "hedef misterim gibi diisiin" diye rol yapmasini istemek ise yarar saniliyor. Yaramiyor. Model
gercek musterini tanimiyor; ortalama bir metni taklit ediyor. Sentetik miisteri, gercek goriismenin yerini
tutmaz. Goriisme 6ncesi soru hazirlamak igin kullan, gériisme yerine degil.

Tuzak 3 — Cilaliyanlis

Yapay zeka ile yazilan bir sunum veya landing page profesyonel goriinlr. Bu goriint, altindaki fikrin
zayifligini gizler — hem baskalarindan hem senden. Metin iyilestikge fikrin sinandigini sanirsin; oysa yalniz
kilif degisti.



Cikarim: Yapay zekaya fikrini sorma, fikrini sinat. Aradaki fark, prompt'un tek kelimesinde: "degerlendir"

yerine "curut".

Kurucu olarak neyi asla devretmezsin

Bu bélim, rehberin en kisa ve en énemli bolim. Girisimcinin devredebilecegi cok sey var; devretmemesi

gereken bes sey var ve bunlar devredildiginde girisim goriinmeden zarar goriyor.

Devretme Neden

Miisteriyle ilk konusmalar Sorunu duydugun ton, kelime secimi ve tereddiit — 6zet metinde kaybolur. ilk
20-30 goriismeyi kurucu kendi yapar.

Neyin problem olduguna Model sana problem listesi verir; hangisinin gergek oldugunu senin gormen
karar vermek gerekir
Fiyat karari Fiyat bir hesap degil bir konumlandirma. Modelin 6nerdigi fiyat, pazarin kabul

ettigi fiyat degil.

Kime hayir diyecegin Strateji, kimi kabul ettigin kadar kimi reddettiginle kuruluyor
Ekibe soéylediklerin Kurucunun sesi, ekibin gliven kaynagl. Yapay zeka tonundaki i¢ iletisim gliveni
asindiriyor.

BiR ISTIiSNA: HAZIRLIK

Yukaridakilerin hicbirinde karari devretmiyorsun — ama hazirlig1 devredebilirsin. Gériisme sorularini
hazirlatmak, fiyat modeli segeneklerini listeletmek, ekip duyurusunun taslagini ¢ikarttirmak serbest.
Devredilmeyen sey karar ve sesin; hazirlik degil.

iki hafta sonra kendine soracagin soru
Bu rehberdeki her seyi uyguladiktan sonra tek bir kontrol sorusu kaliyor:
"Bu iki haftada 6grendigim seylerin kaci bir miisteriden, kaci bir modelden geldi?"

Oran musteri lehine degilse dogrulama yapmamissin — hizli bir sekilde varsaymissin. Ve yapay zekanin
girisimciye en buiytk riski tam olarak bu: varsaymayi, dogrulama gibi hissettirmesi.



Ilk on dort giin

Giin is

1-2 Varsayimlarini yaz. "Bu dogru olmazsa girisim ¢oker" diyebilecegin en fazla 5 madde.
3 Her varsayim icin bunu cirttecek soruyu lret. Model onaylamasin, ¢lirGtstin.

4-8 En az 8 goriisme yap. Ham not tut, diizeltme.

9 Gorusme sentezi. Kag kiside hangi sorun, kendi kelimeleriyle.

10 Rakip sokiim — en yakin 2 rakip. "Kimi memnun edemiyorlar" sorusuna cevap ara.
11 Itiraz haritasi. Uriin sorunu ile metin sorununu ayir.

12-13 Konumlandirma metnini yaz. Misterinin kendi kelimelerini kullan.

14 Karar: hangi varsayim ¢lrudd, hangi yon degisti. Yazili olarak.

On doérdiincl glintin sonunda Grlin yapmis olmayacaksin. Ama neyi yapman gerektigini kanita dayanarak
biliyor olacaksin — ve bu, li¢ ay boyunca yanlis sey yapmaktan ucuzdur.

On dort giinlin sonunda elinde ne olacak

Belge icerigi Ne ise yarar

Varsayim listesi Is modeli tuvalinden cikarilmis, éldiiriiciiliik ve test Neyi test edecegini sdyler
maliyetine gore sirall

Goriisme notlari  Sdylenenler ve ¢cikarimlar ayri Dogrulamanin ham verisi

Sinyal tablosu Kimden hangi glicte sinyal geldi Nezaketi sinyalden ayirir

ftiraz haritasi En sik gelen itirazlar ve altindaki endiseler Satis ve Urln kararlar

Karar giinliigi Hangi karar neye dayandi Iki ay sonra kendini denetlemen
PESTEL soru Arastirilacaklar ve kaynaklari Yasal ve pazar slrprizlerini erken
listesi gormek

Dikkat: bu listede iiriin yok. Bilingli. On dort glinlin sonunda elinde bir irin olmasi gerekmiyor — elinde neyi
insa edecegine dair kanit olmasi gerekiyor. Yapay zeka trlint hizlandiriyor; bu rehber kaniti hizlandiriyor.



Son cikarim: Yapay zeka ¢aginda girisimcinin darbogazi artik insa etme hizi degil. Herkes hizli insa
edebiliyor. Darbogaz neyi insa edecegini bilmek ve orada hala tek bir yontem var: gercek insanlarla

konusmak.

Buradan sonrasi

Bu rehber dogrulama sirasini ve dort temel araci veriyor. Gorlisme soru bankasi, varsayim-test

matrisi, konumlandirma testi, fiyat arastirma yontemi ve pazarlama sablonlari

'nda.
Gercek girisim orneklerini ve yeni sablonlari Telegram kanalinda paylasiyorum.

t.me/aidanisman - aidanisman.pages.dev

Bu belgedeki bilgiler egitim amaclidir; yatinnm, hukuki veya mali tavsiye niteligi tasimaz. Pazar blyUkligi ve finansal

projeksiyonlar kaynagi gosterilebilen veriyle hesaplanmalidir.



